
Module Mode Titre Formateur Dates Horaire

Module 1 Présentiel Stratégie planification reporting 0.5 jour Ludovic Biselx 08.févr.24 matin

E-learning Vidéo - Connaissance de soi

E-learning Exercice - Connaissance de soi

Présentiel connaissance de soi et comm interpersonnelle 0.5 jour Marie Humbert 21.févr.24 matin

Module 3 Présentiel Prospection et planification des rendez-vous 0.5 jour Jonathan Richard 07.mars.24 matin

E-learning Vidéo - Entretien de vente préparation

E-learning Exercice - Entretien de vente préparation

E-learning Vidéo - SONCASE - Sketchnoting

Présentiel Préparation des entretiens et argumentaire 1 jour Jonathan Richard 15.mars.24 journée

E-learning Vidéo - Questions et objections

E-learning Vidéo - Vente complémentaire

E-learning Exercice - Vente complémentaire

Présentiel Entretiens 1 jour Ludovic Biselx 20.mars.24 journée

E-learning SCORM - Questions ouvertes

Module 6 Présentiel Défense du prix et de la marge 0.5 jour Ludovic Biselx 27.mars.24 matin

Module 7 Présentiel Suivi de la clientèle, fidélisation et références actives 0.5 jour Jonathan Richard 12.avr.24 matin

Module 8 Présentiel Training entretien 0.5 jour Ludovic Biselx 17.avr.24 matin

Examen Présentiel Examen 0.5 jour

L. Biselx / J. Richard

F. Beltrando 01.mai.23 journée
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